
Stage pour Commerciaux
Fiche pédagogique 2 jours

Intitulé du stage :

Durée (en heures) : 14 heures
Durée (en 

h.) Objectifs pédagogiques Contenu détaillé par séquence

1 7

2 7

Jour

C
on

te
nu

Connaître le marché.
Connaître les clients.
Connaître les 
démarches de vente.
Connaître les contrats.

Connaître le système de 
construction à ossature 
bois plate-forme MBOC.

Tous les chiffres sur la construction bois.
Les attentes des clients et l'étude des 
socio-styles.
Les différentes méthodes de vente.
Les contrats pour vendre une maison.

Présentation des 300 produits pour 
construire des maisons en bois.
Réglementation.
Détails techniques.
Méthodes de construction par ouvrages.

Formation à la connaissance technique et à la commercialisation 
de maisons individuelles et petits collectifs à ossature bois plate-forme

Réception d'un ouvrage de maçonnerie 


